Enseinanza OFICIAL: m

Grado Superior de

(2.000 horas). Incluye FORMACION EN
EMPRESA (modelo Dual):

J En 12: 180 horas. En 22: entre 385 y 515 horas.

Requerird una de las siguientes condiciones o titulaciones equivalentes:
e Titulo de Técnico de Grado Medio de FP.
Titulo de Bachiller.
Haber superado una oferta formativa de grado C incluida en el ciclo.
Haber superado un curso de formacién especifico preparatorio y gratuito para el
ng;ifoEJ’eufr‘;tg‘;c_’oy acceso a Ciclos de Grado Superior en centros autorizados.
] Haber superado una prueba de acceso.

5 Duracion del (formacion en L ) L. . . L.
MODULOS PROFESIONALES curriculo empresa) e Estar en posesion de un titulo de Técnico Superior de FP o grado universitario.
(horas)
1" curso 2°curso
(SN | (i) ACTIVIDADES QUE SE REALIZAN
Gestion econémicay financiera de la empresa 238 7 v | d e ———
Implantacion y montaje de espacios - . =

Politicas de marketing 204 6 P . y J P >N . -

. . comerciales Yy escaparates.
Marketing digital 204 6 . ., Y

S ; v"Investigacidon de mercados y organizacion
Investigacion comercial — & de sistemas de informacion de
Inglés profesional (GS) 68 2 marketing como apoyo a acciones
Itinerario personal para la empleabilidad | 102 3 de marketing
Conversacién en lengua extranjera 34 2 v Elaboracidn de planes de ventas y de

Total 1 986 30 marketing digital.
v Control de la logistica de la empresa
Digitalizacion aplicada a los sectores . . . .
productivos (GS) 34 1 . (éprovmonamlento y a!macen).
Logistica de almacenamiento 132 4 VISIta_S a empresas y ferias isten aad
- o _ relacionadas con el sector. enjof ny
Logistica de aprovisionamiento 165 5 ock bind
Escaparatismo y disefio de espacios
comerciales 99 3
- _ SALIDAS PROFESIONALES
Gestion de productos y promociones en el 132 4
LTI G e e Jefe de ventas.
Organizacion de equipos de ventas 99 3 e Representante o agente comercial. ;
Técnicas de venta y negociacion 132 4 ° Encargado de tlenda fo) de seccion F
Sostenibilidad aplicada al sistema productivo 34 1 de un comercio. )
Itinerario personal para la empleabilidad Il 68 2 * Coordinador de comerciales.
M6dulo optativo I 54 3 ° SuperV|so.r de telema.rketlng.
Proyecto intermodular de gestion de ventas y 65 ° EscaE)aratlsta comercial.
espacios comerciales e Diseflador de espacios comerciales.
Total 2°: 1014 30 e Responsable de promociones punto de venta.

e Especialista en implantacion de espacios comerciales.



(QUE PUEDES SEGUIR ESTUDIANDO ?

e Cursos de especializacion.

e Otro Ciclo de Formacion Profesional de Grado Superior.
(Posibilidad de solicitar convalidacion de mddulos profesionales).

e Estudios universitarios relacionados. (Posibilidad de obtener
convalidacidn de materias en carreras afines).

Mas informacion:
https://www.educa.jcyl.es/fp/es
https://www.todofp.es/inicio.html

.DONDE ESTAMOS?

Plaza Condesa Eylo, 1

47007 - Valladolid

Tfno. 983 278450
http://iescondesaeyloalfonso.centros.educa.jcyl.es
e-mail: 47006533@educa.jcyl.es

WE Junta de
Castillay Leon UNION EUROPEA
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